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Model : -
MAGIA SPRZEDAZY CZYLI JAK OCZAROWAC KLIENTA ; MARIO OHOVEN

Producent : -

&nbsp;Po te ksigzke powinni siegng¢:

- wszyscy ktérzy zajmujg si¢ handlem niezaleznie od rodzaju sprzedawanego
produktu i branzy, niezaleznie od miejsca w hierarchii handlowej (sprzedawca
&quot;zza lady&quot; i pracownik dziatu handlowego, dyrektorzy do spraw
sprzedazy i przedstawiciele handlowi firm, dilerzy i akwizytorzy);

- ludzie zajmujacy sie reklama i promocja;

- moéwcy i prelegenci. Te osoby réwniez, poniewaz autor uwaza, ze

sprzedawac¢ mozna wszystko - towar, ustuge i idee.

Na to zagadnienie mozna spojrze¢ jeszcze szerzej - wtasciwie wszyscy co jakis
czas wystepujemy w rolach sprzedawcoéw, a to np. gdy oswiadczamy sie bliskiej
osobie, poszukujemy pracy, czy przekonujemy szefa do naszego pomystu.

Tak wiec ksigzke powinien przeczyta¢ kazdy.

Odstania ona tajniki socjologii i psychologii sprzedazy. Dowiedzie¢ sie z nigj

mozna jak ksztattowaé swojg osobowos¢ (42 zasady pozytywnego myslenia), jak
prowadzi¢ rozmowe telefoniczng (8 ztotych regut rozmowy telefonicznej), jak pytac i
odpowiadac¢ na pytania itp.

Wedtug autora sprzedawca to mistrz, wirtuoz, ktéry opanowat kanony socjotechniki,
logiki, psychologii, erystyki a takze autorstwa. Krok po kroku M. Ohoven udowadnia,
ze kazdy moze stac sie sprzedawcag, przez duze S albowiem to

&quot;éwiczenie czyni mistrza&quot;.

Czytajmy wiec ksiazke i dgzmy do sukcesu!

Pozycja wydana przez Business Press w 1994 roku. Stron 181. Oktadka miekka,
laminowana z lekkim przytarciem krawedzi. Blok w stanie bardzo dobrym.&nbsp;

Cena: 13,00 zt Brutto (13,00 zt Netto)

Dostepnosc: Produkt dostepny w naszym sklepie od 26 stycznia 2016
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